ENKELT SALJ

HealthPro” !“
Academy- -

Building Better Bus

Enkla steg

1. Kundens behov

2. Valj ut tva produkter/tjanster

3. Presentera deras olika fordelar/skillnader

4. Presentera priset

5. Fraga om funderingar/tankar infor beslut
Om inte red;/att kopa: Om/nérr\edo att kopa:
1. Vad mer behovs? 1. Berom for beslutet

> —

2. Ge kunden det 2. Leverans/betalning
3. Folj upp efter 2-4 dagar 3. Folj upp efter 2-7 dagar




